


Model Fiiski to potaczenie stabilnosci ceny z petna

transparentnoscia i realnym wptywem klienta na koszt energii.

Nastepnie w kazdym miesigcu Odbiorca ma mozliwos¢

wptywac na te cene poprzez zmiane profilu w stosunku

do wczesniejszej deklaracji.

/N Podstawa jest stata cena, ktéra ustalamy na rok
v/ lub kilka lat na podstawie zuzycia Odbiorcy.

Co zyskujesz w tym modelu?
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Praca w charakterystycznych okresach niskich cen

Dlaczego cena spada w lato?
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Latem ceny RDN czesto sa nizsze Przy duzej stabilnosci
w godz. porannych (duza podaz pracy réznice moga
PV). Odbiorca zuzywa najwiecej obnizy¢ cene nawet ) )
i = Profil odbiorcy
wtedy, gdy rynek naturalnie o kilka—kilkanascie
obniza ceny. zt/MWh.

Magazyn energii (tadowanie w tanich godzinach)
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i \ Dlaczego cena spada?
= Profil odbiorcy Klient ogranicza odchylenia Bilansowanie w tanich godz.
¢ magazynem wtedy, gdy RDN jest drogi, a potrafi zbi¢ miesieczng cene
zwieksza pobdr wtedy, gdy nawet o 5—-25 zt/MWh.

RDN jest tani.

Klient mogacy reagowaé na ceny (flexibility)

Dlaczego cena spada?

Odbiorca decyduje, ze gdy Przy wysokiej
ceny RDN rosng ogranicza elastycznosci mozliwe

zuzycie i przesuwa procesy. obnizki 10—40 zt/MWh.

= Niskie ceny RDN



Chcesz, by zakup energii w Twojej firmie byt
przemyslany, bezpieczny i przewidywalny?

Przygotujemy propozycje dopasowang do Twojego profilu zuzycia
i oczekiwan. Bez zobowigzan.

Skontaktuj sie z nami

TWOJ DORADCA:

S @




	Tekst1: 
	Tekst2: 
	Tekst3: 


