
 
 

Fragmenty: 
Rozporządzenia komisji (UE) NR 651/2014 

Wykluczenia z pomocy publicznej 

Art. 1 pkt 2. 

c) pomocy przyznawanej na działalność związaną z wywozem do państw trzecich lub 

państw członkowskich, a mianowicie pomocy bezpośrednio związanej z ilością wywożonych 

produktów, tworzeniem i prowadzeniem sieci dystrybucyjnej lub innymi wydatkami bieżącymi 

związanymi z prowadzeniem działalności wywozowej; 

d) pomocy uwarunkowanej pierwszeństwem użycia towarów produkcji krajowej w stosunku 

do towarów sprowadzanych z zagranicy. 

Art. 1 pkt 3. 

c) pomocy przyznawanej w sektorze przetwarzania i wprowadzania do obrotu produktów 

rolnych w następujących przypadkach: 

(i) kiedy wysokość pomocy ustalana jest na podstawie ceny lub ilości takich 

produktów nabytych od producentów surowców lub wprowadzonych na rynek przez 

przedsiębiorstwa objęte pomocą; lub 

(ii) kiedy przyznanie pomocy zależy od faktu przekazania jej w części lub w całości 

producentom surowców; 

d) pomocy państwa ułatwiającej zamykanie niekonkurencyjnych kopalń węgla, objętej decyzją 

Rady nr 2010/787; 

Przedsiębiorstwo w trudnej sytuacji 

Art. 2 pkt. 18) „przedsiębiorstwo znajdujące się w trudnej sytuacji” oznacza przedsiębiorstwo, 

wobec którego zachodzi co najmniej jedna z poniższych okoliczności 

a) w przypadku spółki z ograniczoną odpowiedzialnością (innej niż MŚP, które istnieje 

od mniej niż trzech lat lub, do celów kwalifikowalności pomocy na finansowanie ryzyka, 

MŚP w okresie siedmiu lat od daty pierwszej sprzedaży komercyjnej, które kwalifikuje 

się do inwestycji w zakresie finansowania ryzyka w następstwie przeprowadzenia 

procedury due diligence przez wybranego pośrednika finansowego), w przypadku gdy 



 
ponad połowa jej subskrybowanego kapitału zakładowego została utracona w 
efekcie zakumulowanych strat. Taka sytuacja ma miejsce, gdy w wyniku odliczenia 

od rezerw (i wszystkich innych elementów uznawanych za część środków własnych 

przedsiębiorstwa) zakumulowanych strat powstaje ujemna skumulowana kwota, która 

przekracza połowę subskrybowanego kapitału zakładowego. Do celów niniejszego 

przepisu „spółka z ograniczoną odpowiedzialnością” odnosi się w szczególności do 

rodzajów jednostek podanych w załączniku I do dyrektywy 2013/34/UE (37), a „kapitał 

zakładowy” obejmuje, w stosownych przypadkach, wszelkie premie emisyjne; 

b) w przypadku spółki, w której co najmniej niektórzy członkowie ponoszą 
nieograniczoną odpowiedzialność za jej zadłużenie (innej niż MŚP, które istnieje 

od mniej niż trzech lat lub, do celów kwalifikowalności pomocy na finansowanie ryzyka, 

MŚP w okresie siedmiu lat od daty pierwszej sprzedaży komercyjnej, które kwalifikuje 

się do inwestycji w zakresie finansowania ryzyka w następstwie przeprowadzenia 

procedury due diligence przez wybranego pośrednika finansowego), w przypadku gdy 

ponad połowa jej kapitału wykazanego w sprawozdaniach finansowych tej spółki 

została utracona w efekcie zakumulowanych strat. Do celów niniejszego przepisu 

„spółka, w której co najmniej niektórzy członkowie ponoszą nieograniczoną 

odpowiedzialność za jej zadłużenie” odnosi się w szczególności do rodzajów jednostek 

wymienionych w załączniku II do dyrektywy 2013/34/UE; 

c) w sytuacji gdy przedsiębiorstwo podlega zbiorowemu postępowaniu w związku z 
niewypłacalnością lub spełnia kryteria na mocy obowiązującego prawa krajowego, 

by zostać objętym zbiorowym podstępowaniem w związku z niewypłacalnością na 
wniosek jej wierzycieli; 

d) w sytuacji gdy przedsiębiorstwo otrzymało pomoc na ratowanie i nie spłaciło do tej 
pory pożyczki ani nie zakończyło umowy o gwarancję lub otrzymało pomoc na 
restrukturyzację i nadal podlega planowi restrukturyzacyjnemu; 

e) W przypadku przedsiębiorstwa, które nie jest MŚP, jeśli w ciągu ostatnich dwóch lat: 

a. stosunek księgowej wartości kapitału obcego do kapitału własnego tego 

przedsiębiorstwa przekracza 7,5 oraz 

b. wskaźnik pokrycia odsetek zyskiem EBITDA tego przedsiębiorstwa wynosi 

poniżej 1,0. 


